
LA NOSTRA PROPOSTA LA SITUAZIONE ATTUALE

nostro prodotto / servizio

vantaggi che porta

problemi che risolve

DESIDERI

cosa si spera di risolvere

con il nuovo prodotto / servizio

TIMORI

quali problemi si teme di incontrare nello 

sviluppo del nuovo prodotto / servizio 

BISOGNI

 cosa deve fare il 

nuovo prodotto / servizio

a quali bisogni deve 

rispondere ? 

VALUE PROPOSITION
Questo strumento ti aiuta a passare dalle caratteristiche e dai bisogni dell’utente alla definizione dei punti chiave dell’idea. Rifletti e pensa in che modo 
la tua idea / soluzione / concetto aggiungerà valore alla vita del cliente e lo aiuterà a raggiungere i propri obiettivi.


